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Garantia on finanssialan uudistaja
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Tuotemyynnistä jatkuvien 

palveluiden myyntiin

Palveluliiketoiminnan takaus



Omistajuus murroksessa

Palvelumallin mahdollisuudet

1. Ostopäätöksen helpottaminen

2. Asiakassuhteen tiivistäminen

3. Kilpailuetu markkinoilla

Palvelumallin edellytykset

1. Myyntiprosessin suunnittelu

2. Rahoitusriskien hallinta

3. Kassavirtojen hallinta

Omistaminen Saavutettu hyöty

ENNEN NYT

Kertakauppa
Jatkuva-

laskutteisuus



Kassavirta viivästyy verrattuna 
kertalaskutteiseen kauppaan

Siirtyminen palvelumalliin

Tuotteiden omistaminen ei ole enää itseisarvo 
Palveluratkaisujen (as a service) kysyntä kasvaa

Altistuminen loppuasiakkaan 
luottoriskille 

GARANTIA
Eliminoi saatavia koskevat riskit

RAHOITTAJA
Nopeuttaa kassavirtoja

LOPPU-

ASIAKAS

MYYJÄ-

LIIKE

RISKIEN 

HALLINTA 

JA 

RAHOITUS



Garantian takaus palveluliiketoimintaan

Takausmäärä

100% 

Sopimuksen 
pituus max

10 v 

Poistaa 

loppuasiakkaan 

luottoriskin

Kiinteä 

hinnoittelu



Vakuutussopimus

MYYJÄ

Prosessikuvaus ja rahavirrat

ASIAKAS

1. Asiakasneuvottelut2. Takauspyyntö

3. Takauspäätös

Luottoriski-analyysi

4. Kk-laskutteinen vuokra- /palvelusopimus

Palvelusopimuksen mukaiset maksuerätTakausprovisio

Vakuutuskorvaus

Takaisinperintä

Osakeyhtiö, julkisyhteisö tai 
henkilöasiakas, jolla kysyntää 
as a service -ratkaisulle 



Vakuutussopimus
MYYJÄ ASIAKAS

RAHOITTAJA

Prosessikuvaus ja rahavirrat / ulkopuolinen rahoitus

1. Asiakasneuvottelut2. Takauspyyntö

3. Takauspäätös

Luottoriski-

analyysi

5. Kk-laskutteinen
vuokra- /palvelusopimus

Lainanhoito

Takaisinperintä

Vakuutuskorvaus

4. Rahoitussopimus

Palvelusopimuksen mukaiset maksuerät

Kassaan maksu

Vakuutussopimuksen mukaiset takausprovisiot



Keskeiset hyödyt

• Myyntityön helpottaminen, volyymien 
kasvattaminen ja asiakkaan 
sitouttaminen

• Kilpailuetu markkinoilla

• Luottoriskiarvioinnin ulkoistaminen ja 
omien luottotappioiden minimointi

• Yksinkertainen prosessi: Garantia 
järjestelyssä taustalla, eikä vaikuta 
myyntineuvotteluihin

MYYJÄ/PALVELUNTARJOAJA ASIAKAS

• Investoinnin mahdollistaminen ja 
investointipäätöksen helpottaminen

• Vähäinen kassavirtarasite 

• Taseen ulkopuolinen rahoitus

• Yksinkertainen prosessi: normaalit 
sopimusneuvottelut ainoastaan 
palveluntarjoajan kanssa



Peter Lallukka
ASIAKASRAHOITUSJOHTAJA

PUH. 050 422 1111
peter.lallukka@garantia.fi
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